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BG-Graspointner AG 
Industriering 17 

3250 Lyss 

Deine Benefits: 

Willkommen an Bord 

Gesundheits- und 
Fitness-angebote 

Familienfreundlicher 
Arbeitgeber 

Weiterbildung 

Eigene Ideen umsetzen 

Ausgewogene    
Work-Life Balance 

Attraktives Gehalt 

Laptop 

Firmenhandy 

Mitarbeiterevents 

Homeoffice ab sofort Vollzeit Firmenauto 
Nachhaltiges 
Unternehmen 

Technischer Verkaufsberater im Aussendienst (m/w/d) 

BG-Graspointner Schweiz zählt zu einer wachstumsstarken internationalen Unternehmensgruppe mit 16 Gesellschaften. 

Wir entwickeln und fertigen innovative Entwässerungssysteme, Betonfertigteile für den Bahn- und Strassenbau sowie 

Versickerungs- und Retentionssysteme. Mit unserem einzigartigen Beton-Werkstoff FILCOTEN® HPC leisten wir einen 

wertvollen Beitrag zum Klima- und Umweltschutz. Die Vielfalt unserer 350 Mitarbeiter in 13 Ländern macht uns zu einer 

lebendigen Grossfamilie. 

 Gebiets- und Budgetverantwortung in deinem Verkaufsgebiet

 Aktive Neukundenakquise und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen

 Ansprechpartner für Planer, Architekten, Bauherren, Verarbeiter und

Fachhändler

 Erarbeitung von objektspezifischen Lösungen sowie Objektmanagement

 Enge Zusammenarbeit mit dem Verkaufsinnendienst

 Durchführung von Produktepräsentationen und Schulungen

 Kaufmännische oder technische Ausbildung

 Einige Jahre erfolgreiche Verkaufspraxis in der Baubranche

 Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke

 Hohe Eigenmotivation und selbständige Arbeitsweise

 Freude am Umgang mit Menschen und Fähigkeit, Vertrauen aufzubauen

 Versierte Kenntnisse in MS-Office sowie Affinität für digitale Medien

 Eine verantwortungsvolle und vielseitige Tätigkeit

 Hohe Selbständigkeit

 Fundierte Produkteschulung

 Kurze Entscheidungswege

 Homeoffice

 Leistungsabhängige Entlöhnung

 Firmenauto auch zur Privatnutzung

 Engagiertes und kollegiales Team

 Wir freuen uns auf deine Bewerbungsunterlagen! 

In dieser spannenden Position bist du verantwortlich für den weiteren Ausbau un-

serer Marktstellung in der Region Zentral (Basel, Aargau, Innerschweiz sowie 

Teile von Zürich). Wenn du eine Affinität für nachhaltige Produkte hast sowie 

Potential und Kundenbedürfnisse erkennst, bist du bei uns genau richtig.  

Womit du uns begeistern kannst: 

Das bieten wir dir: 

Diese Aufgaben erwarten dich: 


